
催款十招之四：利用冻结账户的措施

曹安平律师成功催回上海某贸易有限公司材料款 40余万元

案情介绍

上海某贸易有限公司（以下简称“委托人”或“债权人”）是一家生产、销售气钉枪、

卷钉枪的公司。2009 年,委托人与上海某工贸发展有限公司(以下简称“债务人”)签订了买

卖合同，债务人向债权人采购卷钉枪等货物，共发生交易额是 100 多万。一开始，债务人的

支付情况良好，在陆陆续续的交易中，债务人支付了 60 万。但一年多后，债务人的公司不

景气，业务萎缩，老板对公司的发展信心不足了，随时准备关门。债权人统计下来还剩下

40 余万货款没收回。由于双方每次发生的交易金额不大，账是几年下来累积起来的，但是

几年合作下来，双方成了熟人，不太好撕破脸。委托人催得不是很急，债务人就一直左推右

推，一直没付。但后来债务人的营业状况恶化后，委托人便着急了，耐心也到了极限，决定

要立即追回账款。

本律师接受托后，利用冻结账户的措施，对债务人施加压力，最终顺利收回款项，具体

办案过程，请阅读律师文集中《催款十招之四：利用冻结账户的措施》一文。

办案过程

接受委托之后，我仔细调查了债务人的资信状况，并了解了之前的催款经过，制定了追

款的方案。由于对方的支付能力很弱，因此让其主动付款可能性不大，而且由于其公司摇摇

欲坠，这种情况下就应该立即冻结其账号，加大追款的力度，这也是对最后的履行提供一个

保障。于是我立即向对方发出律师函，限对方 3日付款，不付款马上就起诉，但并未提及会

冻结对方的账户。

对方在收到律师函后，并未在限定的日期内付款，也并主动与我们联系，估计是在想，

就算起诉，也至少还有 3-4 个月，可以再拖一拖。3日后，我去法院起诉，并同时申请财产

保全，冻结其公司账户。法官的办事效率也很高，在立案后 3、4天的样子，对方就暴跳如

雷地给我打电话了：“你怎么把我的账户封了，这笔欠款是有争议的，我不欠他钱，你知不

知道？”

我平静地告诉他：“账户不是我封的，是法院封的，这是第一；第二，我们申请封你的

账户，是在法院交了保证金的，如果我们申请错了，到时候法院会用我们的保证金赔偿你的，

你放心好了；第三，如果你把钱付了，我们可以去法院申请撤销冻结”。对方听我这么一说，

无言以对，气呼呼地把电话挂了。

第二天，对方约我们去法院调解，争取把事情尽快解决掉。到了法院后，对方变得很主

动，很配合，当天就把钱付了，我们也当面就撤诉了，自然也就撤销财产保全了。



办案总结

为什么对债务人的基本账户进行冻结，会对其有如此大的震慑力呢？因为如果企业基本

账户被冻结后，会产生以下后果：

1、基本账户的资金只能进，不能出，不能提现。

2、企业可以在其他银行再开立一般账户，但是一般账户也不能取现金。

3、如果法院再到基本账户开户行查询，基本账户开户行有义务提供公司所有一般账户的信

息，法院可以据此再冻结其一般账户的资金，直到冻结金额达到我方诉讼金额为止。

4、无法给员工开工资，可能会导致劳资纠纷。

5、资信状况会受到影响。比如去银行申请贷款时，可能就办不下来。

对于欠账的老赖，也要对症下药，对方如是国有企业或大公司，我们催款的力度可以缓

和一点，因为对方倒闭的风险基本没有，钱最终能拿回来；但对于这种小公司，特别是经营

状况不好的公司，则要在短期内，用最大的力度，顶着他们要钱，这样才会有好的效果。

在办理过程中，我们冻结对方的账户，是对方没有想到的，因为我律师函里面没有提到，

这就叫做虚虚实实，和用兵是一个道理。如果我们不准备冻结账户的，我会大张旗鼓地告诉

对方，会封你账户哦。如果我们真准备冻结对方账户的，反而只字不提，给对方一个措手不

及，这样效果就会非常好，如果提前告知对方，对方把账户资金一转走，我们什么也封不到，

所以要麻痹对方，才能封到钱。
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